
B2Bبازاریابی‌صادراتیبسته‌های‌
صنایع کشاورزی، غذا و نوشیدنیویژه 

اسپارکدرباره

شرکت هایرایببین المللیبازارهایتوسعهوصادراتیمشتری یابیزمینهدرمتخصصتیمیکاسپارک
طراحیوواقعیخریدارانباB2Bجلساتبرگزاریخارجی،لیدهایتولیدبرماتمرکز.استایرانی

5000ازبیشبرگزاریوهماهنگیتجربه.استهدفبازارهایبهحرفه ایورودبرایدیجیتالاستراتژی
درارزشمندیدانشیسرمایهبهتبدیلدنیا،کشور30ازبیشازخریدارانیوایرانیشرکت هایبینجلسه
اشتراک گذاریبهآمادهافتخاربااسپارککهشدهایرانیمحصولاتبالقوهخریداراناقناعوشناساییزمینه

.استایرانیشایستهشرکت هایباتجربهاین

صادراتیبازاریابیبسته‌های

،یرانیادانش بنیانشرکت هایازبسیاری:شده اندطراحیمشخصمسئلهیکحلهدفبابسته هااین
طراحینه ایبه گوراخدماتاینما.ندارندبین المللیفروشوبازاریابیبرایکافیدسترسییاتجربه

رکت هایشهموگرفته اندخارجیبازارهایبهورودبهتصمیمتازگیبهکهیشرکت هایهمکهکرده ایم
بتوانندخود،درون سازمانیاستراتژی هایومنابع،آمادگیسطحبهتوجهباصادراتی،بازارهایدرفعال
.بیابندخودنیازبرایمناسبیپاسخ

می خواهندوهستندصادراتمسیرابتدایدرکهشدهطراحیشرکت هاییبرایبستهاین:پایهبسته
ه سازیآمادآموزش،برتمرکزمرحله،ایندر.بگیرندیادرابین المللیمشتری یابیابزارهایواصول

.استجهانیبازاربهورودبرایدرستذهنیتساختوزیرساخت ها

پتانسیلماشمحصولبرایچقدرکشورازخارجدرهدفبازارنیستیدمطمئناگر:بازارارزیابیبسته
ایندر.استشممناسببستهاینکنید،پیدادستواقعیمشتریبهمی توانیدچطورنمی دانیدیادارد،
واقعیربهتجمذاکره،جلسهوواقعیلیدچندباهمومی شودآماده سازیشمااطلاعاتیزیرساختهمبسته،

.بالاریسکبدونهمآن؛می کنیدپیداهدفبازارباارتباطاز

توسطشدهگزارش«قراردادبهمذاکرهجلساتتبدیل»نرخکهآنجااز:حرفه‌ایورودبسته
کهداشتانتظارمی تواناست،درصد15تا5بینچیزیشمالی،آمریکایبازارهایدرفعالشرکت های

.بودواهدخممارستوصبرکناردراصولیکاربهنیازصادراتی،قراردادهایعقددرموفقیتکسببرای
بازارترشگسیاوروددنبالبهواقع بینانهوحرفه اینگاهیباکهاستشرکت هاییمناسببستهاین

.هستندخارجیکشورهایدرخودمحصول

...و‌البته

ودومته هایبسمتقاضیانباهمکاریشروعازپیشصادراتی،هدفبازارهایومحصولاتتنوعبهتوجهبا
ورودازیشپتاشدخواهدبررسیایرانیشرکتنظرموردخارجیمشتریانپروفایلومحصولابتداسوم،

.شودصلحااطمینان،اسپارکتوسطبستههرتعهداتکاملودرستارائهامکانبهنسبتهمکاری،به
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بسته
حرفه‌ایورود‌

بسته
ارارزیابی‌باز

بسته‌
پایه

ماه6 روز45 روز7 زمانی ارائه خدمتدوره

* * *

لیدراهنمای عملی )کاربردی اسناد
حضور در چک لیست، جنریشین

فالوآپتمپلیت، جدول B2Bجلسات 
پیش فرضپیام آماده 20جلسات، 

(برای ارتباط با مشتریان

* * *

آموزشی بازاریابی خارجیویدیوهای
تالدیجی، بین المللیتجاری مذاکرات)

رای بآماده سازیصادراتی، مارکتینگ
(B2Bحضور در جلسات 

کامل کشور به 3
انتخاب شرکت

کشور به 1
تانتخاب شرک

آموزشی تجارت با ویدیوهای
ترکیه، چین، )کشورهای مختلف

(روسیه، پاکستان، هند، آفریقا

* * * ICPتدوین مشاوره

به صورت اختصاصی به صورت 
اشتراکی -

تیم فروش خارجی تخصیص
+ نجنریشلیدمدیر پروژه، کارشناس )

+    کارشناس ارتباطات و مذاکره 
(گروه تحلیل و مشاوره

لید100 لید30 لید20 مشتریان بالقوه خارجیفهرست

جلسه همراه با 15-9
ماهه هر جلسه1فالوآپ جلسه5-3 - با مشتریان B2Bبرگزاری جلسات 

خارجی

جلسه3 جلسه1 - حوزه هایاختصاصی در جلسه مشاوره 
بازار خارجیتوسعهمختلف 

3فعالیتبنچ مارکهمراه با 
رقیب خارجی * - پروفایل ( یا ایجاد)اصلاح و ارتقا

شرکتلینکدین

20% 10% - ات ثبت نام در فراخوان  جلستخفیف
B2B  نمایشگاهGulfood 2026

م‌ت27/9م‌ت34/9م‌ت8/9
در‌ماه
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